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Presentazione ai 
compagni dopo la 

lezione sulla 
preparazione di un 

Elevator Pitch 



Elevator pitch

Ascensore Intonazione

E’ un discorso usato per catturare l’attenzione degli 
interlocutori tramite il buon uso dell’intonazione. 
Deve durare poco, il tempo di una salita in ascensore!



Gli interlocutori sono le persone che prendono parte a un dialogo. 
Ad esempio:

Ma chi sono gli interlocutori e in che modo dobbiamo comunicare con loro in 
modo efficace?

Maestre e sconosciuti: ci dobbiamo rivolgere in modo serio e avvincente, non sono nostri amici!

Amici: ci possiamo 
rivolgere in modo 
informale e 
amichevole.

Colloqui lavorativi: dev
i 

essere serio e ben 

preparato, devi 

parlare con un tono 

preciso ed 

efficiente.Genitori: possiamo 
rivolgere la parola in 
modo tranquillo e 
familiare.



Quando parliamo dobbiamo essere sintetici 
e stare attenti a non ripetere le parole. 
Usiamo i sinonimi! Inoltre teniamo presente 
postura e intonazione della voce nel nostro 
discorso.
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Mezzi di comunicazione durante l’ Elevator Pitch

Il corpo 
La voce
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1. Voce
Dobbiamo comunicare con un 
tono sicuro e chiaro; è 
importante saper regolare 
l’intensità vocale. 
Stiamo attenti a non “mangiarci “ 
le parole e se serve dobbiamo 
inserire delle pause ad effetto. 
Bisogna cambiare il tono nei 
punti diversi del discorso.
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2. Corpo
È impossibile non comunicare con 
il corpo e per questo entrano in 

gioco le espressioni facciali, i gesti 
e la postura.

Non dobbiamo essere in 
movimento, bisogna però fare dei 

gesti non troppo veloci. Se si 
desidera si può rimanere nella 
posizione scelta per più tempo. 

L'espressività gioca molto in 
questo ruolo e dobbiamo 

mantenere lo stato d’animo 
corrspondente a quanto viene 

detto.



 Il Contenuto è importante 
perché: 

Se hai poco tempo cerca di dire 
solo le parole chiave e i concetti 
principali; invece se hai molto 
tempo fai delle domande o spiega 
delle informazioni non chiare. 
Per ottenere attenzione puoi 
spiegare a cosa serve il tuo 
progetto, che cosa soddisfa e 
perché è differente dagli altri.



Consigli utili:

- Devi essere convinto 
del tuo progetto.

- Sperimenta con parole
e frasi diverse da 
usare nel tuo elaborato: 
non aver paura! Dopo 
averli sperimentati 
seleziona quello che ti 
piace di più.

- Registrati per vedere 
come esponi il tuo 
Elevator Pitch.



- Descriviti brevemente 

- Racconta perché hai creato questo progetto o che 
obiettivo ti aiuta a realizzare. 

- Parla della sua utilità 

- Spiega perché dovrebbe essere differente dagli altri

- Finisci la presentazione chiedendo concentrazione per                                 
consigliare  un’azione che gli interlocutori potrebbero fare. 

Struttura di un elevator Pitch
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... qui il video di 

un Elevator 

Pitch poco 

convincente

http://www.youtube.com/watch?v=Dwrb65tl55Y
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Ecco un video in 

cui vedrai un 

Elevator Pitch 

perfetto...

http://www.youtube.com/watch?v=QgkeRhY5EM4
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